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La función del ingreso total por ventas (IT) se muestra en la Ecuación 4, la cual se obtiene sustituyendo la Ecuación 

3. Derivando ambos lados la Ecuación 6 se obtiene la Ecuación 7. Posteriormente, se despeja la cantidad de demanda 

(Ecuación 8). Por otro lado, para obtener el valor del precio (Ecuación 9) se sustituye el valor de QDX (Ecuación 8) 

en la Ecuación 3. Con los cálculos realizados se obtiene un valor del IT de 12,500. 
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Para cada caso se evaluaron los resultados considerando la velocidad de solución, precisión de resultados, capacidad 

de explicación de resultados y capacidad de aplicación a campos no explícitos. Para la velocidad se tomó como base 

una jornada de 40 minutos, que corresponde al horario común de una clase, restando el tiempo de la necesaria 

explicación de la evaluación a realizar. La precisión, se tomó con base en el acercamiento al resultado esperado, en 

escala 100. La capacidad de explicación de resultados se evaluó con base a la relación entre el valor calculado y la 

importancia de la variable evaluada, usando escala Likert (4 puntos). Por último, la capacidad de aplicación a campos 

no explícitos se evaluó mediante la precisión de cálculo de variable que están implícitamente relacionadas con la 

previamente evaluada, usando escala 100 de acercamiento a los resultados esperados.  



 

plicación a aspectos no explícitos ediante el procedimiento convencional se contabilizó un valor de 58.66 respecto 

al nuevo método (89) que es poco más de 30 puntos a favor del nuevo procedimiento. 

 

 

1. Las fórmulas operativas resultan en alto grado de utilidad para los usuarios, considerando sus ventajas.  

2. Utilizando las fórmulas operativas, el empresario capacitado o el alumno, logran resolver problemas en 

menor tiempo, lo que les permite aprovechar más y de mejor manera los resultados.  

3. La precisión requerida en la resolución de problemas es superior a la obtenida en procedimientos 

convencionales, lo que resulta en mayor confiabilidad de las fórmulas operativas.  

4. La comprensión acerca del resultado obtenido es mayor con el uso de las fórmulas operativas, al disponer 

de una idea más clara del fin que se pretende.  

5. Las fórmulas operativas son más útiles, ya que permiten relacionarlas con decisiones empresariales 

diferentes a las de su aplicación.  
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